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» Beautycar Mannheim

Unternehmen mit Zeitgeist

Unternehmergeist und Risikobe-
reitschaft bewiesen die Brider
Helmut und Oliver Matusan, als sie
Ende 2003 im Rheinauer Industrie-
gebiet in Mannheim ihr Unterneh-
men Beautycar grindeten. Im Jahr
2005 weist die Firma schon 8 feste
Mitarbeiter, 4 Praktikanten und
viele renommierte Kunden aus der
Autobranche auf. ,Man kann alter-
native Wege einschlagen, indem
man Nischen besetzt oder unge-
wohnliche Mitarbeiterkonzepte
fahrt.", so Geschéftsfilhrer Helmut
Matusan.

Und ungewdhnlich ist dieses
Konzept in jedem Fall. Die Firma
flir Autokosmetik, Autopflege und
Smart Repair hat ihre Mitarbeiter
- alle kommen aus automobilver-
wandten Bereichen - direkt aus
der Arbeitslosigkeit und Sozialhilfe
eingestellt und dabei auf ihre Mo-
tivation gesetzt. Eine ungewdahnli-
che ldee in Zeiten, in denen Lang-
zeitarbeitslose eher fiir Aushilfs-
oder Ein-Euro-Jobs eingesetzt
werden. ,Wir beide kamen selbst
aus der Arbeitslosigkeit”, erzahlt
Oliver Matusan, Betriebsleiter bei
Beautycar Mannheim, ,und wus-
sten nur zu qut, wie schwer es
nach einer Weile ist, sich bei po-
tenziellen Arbeitgebern zu behaup-
ten und auf welches Misstrauen
man stoBt - das wollten wir an-

dern und haben deshalb Signale
gesetzt.”

Die Idee, ein Unternehmen zur
professionellen Autobereitung zu
griinden, kam aber nicht von un-
gefahr: 10-jahrige Erfahrung aus
der Automabilbranche mit leiten-
der Funktion bringt Helmut
Matusan mit. Beautycar Mann-
heim bietet umfassende Dienstlei-
stungen fiir PKW, LKW, Motorra-
der, Boote, Campingwagen, Vans,
Busse und Sportflugzeuge. Zu den
Kundenzielgruppen des jungen
Unternehmens zdhlen sowohl Pri-
vatkunden als auch Kfz-Versiche-
rungen, Autohiduser, Autohandler
und Firmen mit eigenen Fuhrparks,
Motoradhduser, Handwerksbetrie-
be, Kleinbusunternehmen.

Der Fokus wird hier auf Produk-
te und Service gelegt, da hochwer-
tige Pflege mehr verlangt. Dazu
gehdren die Pflegemittel ebenso
wie die breite Dienstleistungspa-
lette, die von festgelegten Pro-
grammen bis zu individuell zuge-
schnittenen Angeboten reicht.

JWir sind stolz auf die aktuell-
ste Technik und die innovativen,
umweltfreundlichen Produkte, die
wir verwenden, um unseren Kun-
den ein Hochstmal an Préazision
und Sorgfalt bei jedem Auftrag an-
bieten zu kdnnen”, berichten die
Mitarbeiter.
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Beoutycor Mannheim setzt Signale mit ungewdhnlichem Mitarbeiter-Konzept,
Foto: Beautycar Mannheim

Die ideenreichen Brider Helmut
und Qliver Matusan planen bereits
die Ubernahme von Praktikanten,
die Beschaftiqung zusatzlicher

Mitarbeiter sowie die Eréffnung
weiterer Filialen.

www.beautycar-mannheim.de

» Vogel International.de GmbH & Co. KG

Luftfrachten von hier in alle Welt

Die in Ketsch anséssige, inhaberge-
flihrte Spedition Vogel Internatio-
nal.de GmbH & Co. KG bietet seit
nunmehr zehn Jahren professio-
nelle Speditionsleistung in allen
Bereichen an. Das 7 Mitarbeiter
umfassende Team erwirtschaftet
einen Umsatz von ca. 2,3 Mio. Euro
pro Jahr. Seit mehreren Jahren
wird hier auch die Maglichkeit der
Ausbildung zum Speditionskauf-
mann angebaten.

Geschaftsfiihrer Wolfgang Vo-
gel hat sich mit seinen Mitarbei-
tern unter anderem darauf spezia-
lisiert, als IATA-Mitglied die direkte
Vermarktung von Luftfrachten von
der Rhein-Neckar-Region aus vor-
anzutreiben. Hierflir wurde eine
neue Vertriebsschiene ins Leben
gerufen: die gezielte Vermarktung
von Restkapazitaten im Luftfracht-
bereich. In den letzten Monaten
sind die Nebenkosten einer Luft-

frachtsendung durch hohere Treib-
stoffkosten und Sicherheitsge-
biihren stark angestiegen und be-
tragen mittlerweile ca. 30 Prozent
der Sendungskosten. Durch den
Zugriff auf Restplatzangebote
erstklassiger Fluggesellschaften
gibt Vogel International seinen
Kunden die Mdglichkeit, fiir noch
zur Verfligung stehende Kapazita-
ten auf dullerst attraktive Raten
zuzugreifen. Die Abholung der
Sendung erfolgt tber den eigenen
Fuhrpark und wird im taglichen
Dienst nach Frankfurt-Flughafen
gebracht. Ebenso setzt die Spedi-
tion ihren eigenen Kih|-LKW flr
Fahrten zum Frankfurter Flughafen
ein. Gerade fiir die pharmazeuti-
sche Industrie ist die Darstellung
der geschlossenen Kiihlkette fr
Luftfrachten von hoher Bedeutung.

www.vogel-international.de
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